AR R R R R R
299900000
ow W M

SPORT 2000

ERFOLG BRAUCHT NETZWERK

Selbststandig bleiben. Gemeinsam starker werden.
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GEMEINSAM ERFOLGREICHER
IM SPORTFACHHANDEL

SPORT 2000 ist mehr als ein Netzwerk — wir sind der Partner fir selbststandige Sportfachhandler mit Anspruch.
Unsere Mission ist es, die Individualitadt, Kompetenz und unternehmerische Starke jedes einzelnen Fachhandlers zu
fordern. Als Teil eines internationalen Verbundes verbinden wir die Vorteile einer starken Gemeinschaft mit der Freiheit
des eigensténdigen Unternehmertums. Angeschlossene Fachhandler profitieren von attraktiven Einkaufskonditionen,
professionellen Services, digitalen Losungen, wertvollem Know-how und dem Austausch mit Branchenexperten — ohne
ihre eigene Identitat aufzugeben. So schaffen wir die Voraussetzungen fiir nachhaltigen Erfolg in einem sich stetig
wandelnden Markt.

Die SPORT 2000 ist Bestandteil der ANWR SWISS AG, die als Retail-Serviceorganisation in den Bereichen Sport,
Schuh und Fahrrad die Markte der Zukunft formt.

Weitere Informationen zum Unternehmen: www.anwr-swiss.ch
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MEHRWERTE, DIE DEN
FACHHANDEL STARKEN

Der Fachhandel steht vor vielfaltigen Herausforderungen, gleichzeitig bieten sich neue Chancen durch Digitalisierung,
verandertes Konsumverhalten und innovative Geschaftsmodelle. In einem starken Netzwerk lassen sich diese
Entwicklungen gezielt nutzen und nachhaltig in Erfolg umwandeln.

Mit unseren Leistungen unterstiitzen wir dabei, Ertragschancen zu verbessern, Prozesse zu vereinfachen, Wissen
aufzubauen und die Sichtbarkeit am Markt zu starken. Dabei stehen praxisnahe Losungen im Mittelpunkt, die den
unternehmerischen Alltag erleichtern und die Wettbewerbsfahigkeit langfristig fordern.

Das Ergebnis: mehr Effizienz, mehr Know-how, mehr Sichtbarkeit und eine starke Basis flir nachhaltigen
Unternehmenserfolg, bei voller unternehmerischer Eigenstandigkeit.

Unsere Leistungen - deine Mehrwerte

FINANZDIENSTLEISTUNGEN
» Praxisnahe Weiterbildung » Finanzierung der Warenstrome
« Tagesseminare & Webinare des Handels

« Quereinsteigerkurse
« Verkauf, Marketing
« Kl & Fuhrung

» Zentralregulierung
» Finanzierungslosungen

o Saisonlinie, Prime Pay, etc.
» Valutaprogramm

WARE & ANGEBOT
« Payment Lésungen *  Brand Connect

« Nachfolgeplanung MEHRWERTE » Black Basic/Top Deal
« Personalplanung » Mitgliederbonus

« Versicherungen * Ruickverglitungen

« Coaching »  Zugriff auf Warenlager
* Rent-Plattform

MARKETING DIGITAL

« Handlerportal « EDI

« Lieferantenportal « Data Clearing Center

« Digital Signage « Power Bl

« Markenumsetzungen « Stammdaten/FEDAS

« Webseite / Flyer / Newsletter

Dies und vieles mehr steht unseren angeschlossenen Partnern zur Verfligung — individuell, praxisnah und mit klarem
Fokus auf nachhaltigen Erfolg.



UNSER ETABLIERTES
ABRECHNUNGSSYSTEM

Unser Finanzinstitut, die DZB BANK, ist Spezialist und marktfiihrende Bank fir die Zentralregulierung. Ohne
Zentralregulierung bekdme der Fachhandler fir jede Warenlieferung eine gesonderte Rechnung. Allein das Bezahlen
der einzelnen Rechnungen wiirde viel Arbeit bereiten. Um Zeit zu sparen und Fehler in der Abrechnung zu minimieren,
sammelt die Bank Rechnungen unterschiedlicher Lieferanten fiir jeden Fachhandler und stellen sie gesammelt zu. Der
Fachhandler zahlt nur an die regulierende Bank.

Die Zentralregulierung vereinfacht die Abrechnungen zwischen den Handels- und Industriepartnern einer Kooperation
und garantiert allen Seiten den plnktlichen Zahlungsfluss mit mehr Sicherheit und Effizienz. Die Lieferanten erhalten
die garantierten Zahlungen zu fest vereinbarten Terminen.

Die Vorteile

¢ Vereinfachtes Zahlungssystem
Dank Sammelrechnung tber die DZB BANK. Trotzdem jederzeit die volle Kontrolle tber alle Bewegungen.

* Kompakte Darstellung
Rechnungsbelege in einem digitalen Archiv im Onlineportal der DZB BANK zu finden.

e Keine Doppelzahlungen
Die DZB BANK ist Mitglied im Fonds der genossenschaftlich organisierten Banken (Sparkassen und
Raiffeisenbanken) und somit werden alle Verbindlichkeiten gegentiber den Lieferanten immer in 1. Kondition
beglichen. Somit kénnen keine Doppelzahlungen getatigt werden.

e Attraktives Zahlungsmodell
Fir Industrie und Handel mit zeitgerechtem Valutaprogramm.

e Saisonlinie
Mit dem Finanzierungsprogramm der Saisonlinie erweitern die Fachhandler den finanziellen Spielraum — flexibel,
einfach und zu attraktiven Konditionen.

Auftragserteilung
Warenlieferung

UNTERNEHMER/IN LIEFERANT
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Regulierung 1. Kondition

DZB BANK
Zentralregulierungsmodell DZB BANK



DIE VORTEILE AUF EINEN BLICK

Als Partner profitiert du von einem starken Netzwerk und umfangreichen Dienstleistungen, ohne deine
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unternehmerische Freiheit einzuschranken.
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Selbststiandig bleiben. Freie Wahl.

Du triffst alle unternehmerischen Keine verpflichtenden Vorgaben,

Entscheidungen selbst und behaltst keine starren Konzepte. Du nutzt
jederzeit die Kontrolle tGber UNTERNEHMERISCHE genau die Leistungen, die zu

dein Geschaft. deinem Unternehmen passen.
FREIHEIT

Du flihrst dein Unternehmen
eigenverantwortlich und
entscheidest selbst, was

& fir deinen Erfol T o .
Individuelle Unterstiitzung. urwféﬂﬁg ist_o ° Mehr Zeit fiirs Kerngeschaft.

Ob Angebote, Marketing, Weiterbildung Wir ibernehmen zahlreiche Aufgaben
oder Digitalisierung - du entscheidest,
welche Angebote flr dich Mehrwert im Alltag, damit du dich auf

schaffen. deine Kunden konzentrieren kannst.

im Hintergrund und entlasten dich

WIR SIND FUR DICH DA

Der personliche Austausch steht bei uns im Mittelpunkt. Gerne zeigen wir dir, wie du von einer Partnerschaft mit
SPORT 2000 profitieren kannst. Ob erste Informationen, konkrete Fragen oder ein unverbindliches Kennenlernen,
wir stehen dir jederzeit kompetent, unkompliziert und auf Augenhdéhe zur Verfligung.

Reto Miiller Marcel Dorig Patrick Miiller
Strategischer Category Manager Category Manager Hartwaren Category Manager Textil/Footwear
Mobile 079 607 48 83 Mobile 079 425 29 53 Mobile 079 792 27 50

E-Mail reto.mueller@anwr-swiss.ch E-Mail marcel.doerig@anwr-swiss.ch | E-Mail patrick. mueller@anwr-swiss.ch



SPORT 2000

ANWR SWISS AG
Pfadackerstrasse 7
8957 Spreitenbach

044 307 50 00
info.sport2000@anwr-swiss.ch
www.anwr-swiss.ch




